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• Director de Estratégia Criativa na Directimedia

• Docente IPAM, IADE, Faculdade de Economia 

da Universidade de Coimbra e Universidade 

Católica

• Formador Atelier Digital Google

• Formador Lisbon Digital School

• Formador APAN

• Orador em diversos eventos
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Telefone: 966 056 292

Email: andre@andrenovaisdepaula.com

Skype: andre.novais.paula

https://www.facebook.com/andrenovaispaula/
https://www.instagram.com/andrenpaula/
https://www.linkedin.com/in/andrenpaula/
https://twitter.com/AndreNPaula
https://www.youtube.com/c/AndréNovaisdePaula


Branding e Identidade



BRANDING
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• Identificação

• Credibilidade

• Autoridade

• Notoriedade



BRANDING
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• Logotipo

• Cores

• Fontes

• Imagens, ícones, símbolos e ilustrações

• Hashtags

• Brand Persona

• Brand Voice



DIFERENCIAÇÃO
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• Espaço que não esteja ocupado

• Algo que nos torne únicos

• Personalidade

• Especialização

• Originalidade

• Funcionalidade



POSICIONAMENTO
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• O lugar que a empresa ocupa na mente do 

Cliente

• A forma como a empresa deseja que o mercado 

a veja

• Todas as acções e interacções concorrem para 

o posicionamento



Ecossistema Digital



WEBSITE
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• Bem estruturado e organizado

• Transmitir qualidade e confiança

• Orientado para o público alvo

• Clareza na apresentação dos produtos ou 

serviços

• Preparado para dispositivos móveis

• Certificado de segurança

• SEO



BLOG
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• Inserido no website

• Estratégia de conteúdos

• Criar valor

• Ganhar credibilidade e autoridade

• Atrair tráfego

• SEO



REDES SOCIAIS
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• Presença nas redes sociais

• Garantir actividade

• Partilhar conteúdos

• Criar valor

• Ser relevante



REDES SOCIAIS
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LINKEDIN
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• Página da empresa

• Perfil dos colaboradores da empresa



Apresentação



APRESENTAÇÃO
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• Ir sempre além dos documentos obrigatórios

• Garantir que a proposta é acompanhada por 

uma apresentação de grande qualidade

• Cria credibilidade e autoridade



ELEMENTOS DA APRESENTAÇÃO
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• História da empresa

• Contextualização

• Produtos e serviços

• Clientes

• Testemunhos e referências

• Case studies

• Personalizado ao concurso em vista



OUTROS FORMATOS
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• Website ou landing page

• Infografias

• Imagens

• Imagens 360º

• Vídeo

• Realidade aumentada



Criar e Manter Relações
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• Conhecer os decisores cara-a-cara

• Criar relações

• Manter as relações vivas



LINKEDIN
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• Encontrar decisores

• Criar relações

• Manter as relações vivas

• Estratégia de conteúdos



RELAÇÕES PÚBLICAS
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• Criar e manter relações com instituições

• Criar e manter relações com a media
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Telefone: 966 056 292

Email: andre@andrenovaisdepaula.com

Skype: andre.novais.paula

https://www.facebook.com/andrenovaispaula/
https://www.instagram.com/andrenpaula/
https://www.linkedin.com/in/andrenpaula/
https://twitter.com/AndreNPaula
https://www.youtube.com/c/AndréNovaisdePaula


Mais informações em academiacomerciodigital.pt ou 

envie-nos um e-mail para info@academiacomerciodigital.pt!

Obrigado!


